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BANCOS PROMOCIONAIS NACIONAIS (NPBs)

Caracteristicas

A) Antiguidade e controlo acionista

75% dos NPBs inquiridos tém mais de 18 anos
de existéncia

Do painel de NPBs inquiridos, 16% foram criados
antes de 1945, 37% entre 1945 e 1979, 22% entre
1980 e 1999, e 25% a partir do ano 2000.

Regra geral, os Estados detém, controlam, e
definem a estratégia dos NPBs

85% dos NPBs inquiridos sao detidos,
integralmente, pelo Estado. Dos restantes, 10%
sdao detidos pelo Estado por mais de 50%, e
apenas 2% sao de direito totalmente privado.

Fonte: World Bank Group, “2017 Survey of National Promotional Banks, May 2018
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B) Tipos de Mandato dos NPBs

51% dos NPBs tém mandatos de ambito geral
De entre os NPBs considerados no estudo, a
maioria nao possui restricoes quanto ao tipo de
atividades ou setores.

Atividade concentrada essencialmente, no apoio
a PMEs, Infraestruturas, e Agricultura

Dos NPBs com ambito de atuacao delimitado,

as atividades concentram-se no apoio as PMEs
(15%), Infraestruturas (13%), Agricultura (10%),
Internacionalizacao (8%), Governos Locais (5%),

e Habitacao (2%).
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BANCOS PROMOCIONAIS NACIONAIS (NPBs)

Caracteristicas

C) Representatividade na economia

Mais de 70% dos NPBs sao considerados
pequenos ou de média dimensao

De acordo com o tamanho dos balancos
reportados pelos NPBs, em 2015, 38% eram
considerados como NPBs de pequena dimensao,
35% de média dimensao, 21% de grande
dimensao, e 2% de mega dimensao.

Em termos de quota de mercado, 47% eram
considerados pequenos, com um ativo total
inferior a 10% do total dos ativos do sistema
bancario nacional.

Fonte: World Bank Group, “2017 Survey of National Promotional Banks, May 2018
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D) Papel contra ciclico dos NPBs

Os resultados do inquérito parecem confirmar o
papel contra ciclico dos bancos promocionais
Metade dos inquiridos indicaram ter aumentado o
seu portfdlio de créditos e garantias durante a crise
financeira de 2007/2008, compensando a reducado
do crédito concedido pela banca privada.

No periodo entre 2010 e 2015, mais de metade dos
inquiridos registaram um crescimento da carteira
de crédito superior a média nacional
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BANCOS PROMOCIONAIS NACIONAIS (NPBs)

O modelo de negécio dos NPBs

A) Fontes de financiamento B) Beneficiarios dos apoios dos NPBs

A maioria dos NPBs financia-se através A maioria dos NPBs estao vocacionados para o
dos mercados de capitais ou de agéncias apoio ao setor empresarial privado
internacionais de apoio ao desenvolvimento. De acordo com os resultados do inquérito, a

As fontes de financiamento mais comuns sao maioria dos NPBs concentram-se, essencialmente,
0s mercados de capitais nacionais (7/5%) e NO apoio a micro, pequenas € médias empresas
internacionais (85%), mercado interbancario (87%), a grandes empresas (/8%), e outras

(56%), outros NPBs e agéncias internacionais de instituicoes financeiras (64%).

apoio ao desenvolvimento (77%). Apenas 21%
dos NPS inquiridos estao habilitados a aceitarem
depdsitos bancarios do setor privado.

Fonte: World Bank Group, “2017 Survey of National Promotional Banks, May 2018
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BANCOS PROMOCIONAIS NACIONAIS (NPBs)
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O modelo de negocio dos NPBs

C) Modelos de negécio

A concecao de crédito continua a ser a principal
atividade para a maioria dos NPBs

Dos NPBs inquiridos, 10% classificam-se como
bancos grossistas, 40% como bancos de

retalho, e 50% participam tanto em operacoes
grossistas como de retalho. Contudo, o modelo
grossista verifica-se, sobretudo, nas economias
desenvolvidas, enquanto que nas economias

em desenvolvimento predominam NPBs com
operacoes de retalho.

Fonte: World Bank Group, “2017 Survey of National Promotional Banks, May 2018

D) Produtos e servicos

O leque de produtos e servicos dos NPBs vai
desde o financiamento por divida e/ou capital,
servicos de consultoria e formacao.

O apoio a inovacao, empreendedorismo e
exportacdao € uma preocupacao evidente nos
critérios de selecao dos financiamentos de curto e
de longo prazo, assim como de fundo de maneio.
Além do financiamento por divida, os NPBs
também disponibilizam instrumentos de capital
(PE e VC). Do lado dos servicos encontram-se,
sobretudo, servicos de consultoria e formacao,
assisténcia técnica e networking.
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BANCOS PROMOCIONAIS NACIONAIS (NPBs)
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O modelo de negocio dos NPBs

E) Estratégia de pricing

51% dos NPBs inquiridos afirmam que apenas
oferecem produtos com taxas de juro a valores
de mercado, enquanto que os restantes 49%
indicam que oferecem produtos com taxas de

juro bonificadas.

O debate em torno da estratégia de pricing reside,
essencialmente, nos problemas de rentabilidade que
as taxas de juro bonificadas podem trazer aos NPBs,
a menos que estes tenham acesso a financiamento a
precos inferiores as praticadas no mercado. Os NPBs
que oferecem produtos a taxas de juro bonificadas
indicaram que financiam a sua atividade junto de
agéncias internacionais de desenvolvimento, outras
NPBs ou de apoios governamentais, através de linhas
de crédito sem juro ou com um custo abaixo das taxas
praticadas no mercado. Aqueles que ndo conseguem
este tipo de financiamento reportaram prejuizos
significativos.

Fonte: World Bank Group, “2017 Survey of National Promotional Banks, May 2018

~) Rentabilidade e qualidade dos ativos

Os resultados em termos de rentabilidade e de

qualidade dos ativos sao heterogéneos.

A maioria dos NPBs reportam indicadores de
rentabilidade positivos. Entre 2011 e 2015, mais de
90% indicaram ter um ROA e ROE positivos. Contudo,
comparando os seus resultados com a média dos
seus respetivos paises, apenas um terco teve uma
performance superior a média nacional.
Relativamente a qualidade dos ativos mais de metade
dos NPBs consultados registaram, entre 2010 e 2015,
racios de NPL superiores as verificadas no sistema
bancario dos seus respetivos paises. No entanto o
problema dos NPL faz-se sentir, sobretudo, nos paises
em desenvolvimento, uma vez que nas economias
desenvolvidas os racios de NPL sao relativamente baixas
comparadas com o sistema bancario nacional.
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BANCA DE SEGUNDO PISO
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BANCA DE SEGUNDO PISO
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INSTRUMENTOS FINANCEIROS DE DESENVOLVIMENTO

Linhas de crédito com garantia mutua
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Linha Capitalizar 2018 ADN 2018
Caracteristicas Capitalizar Micro e - _ _
Mai Pequenas Inddstria Fundo de Plafond de Investimento Investimento
e 9 4.0 Maneio Tesouraria (PT 2020) (Geral)
Empresas
Montante Global da Linha 1000 M€ 450 M€ 100 M€ 700 M€ 150 M€ 100 M€ 100 M€ 100 M€ 6 M€ 6ME
Micro ou
Beneficiarios PME pequenas PME e Ndo PME*
empresas
Montante Maximo de 15 M€ 50 000 € 1,5 ME 2 M€ 1,5 M€ 05ME | 025ME
Financiamento
Prazo Global de . . , , , , , ,
. . até 12 anos até 6 anos até 4 anos até 3 anos até 10 anos até 3 anos | até 12 anos | até 6 anos
Financiamento
Periodo de Caréncia até 3 anos até 1ano até 6 meses - até 3 anos - até 2 anos
Taxa de Garantia Mutua 80% 70% 65% 50% 50% 70% 65% 60% 50% 65%
Maxima
Bonificacdo da Comissao 100% 100% 50% 100% 0% 0% 0%
de Garantia
Regime Legal de Auxilios Minimis/RGIC Minimis Minimis/RGIC
Entidade Gestora da Linha ' |FD EﬁMNE spgm__
Spread Global do Banco até 3,4% até 3,23%  até 3,105% até 3,278% até 3,375% até 3,563%

ComissoOes, Encargos e
Custos

As operacdes ao abrigo da presente Linha de Crédito ficarao isentas de comissdes e taxas
habitualmente praticadas pelo Banco, bem como de outras similares praticadas pelo

Sistema de Garantia Mutua

Os Bancos e as SGM poderao cobrar
ao Beneficiario as comissdes e taxas
habitualmente praticadas.

*Se VN =< 150 M€ e que nao integrem grupos empresariais cuja faturagdo consolidada seja superior a 200 M€
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INSTRUMENTOS FINANCEIROS DE DESENVOLVIMENTO

Linhas de crédito com garantia mutua
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ADN 2018 Setor Agricola
Caracteristicas : Apoio a Tesouraria de Apoio a Tesouraria de -
Limpeza Apoio a Armazenagem da
Start Up da Floresta Empresas Afetadas pelos Empresas Afetadas pelos Batata
Incéndios de 2017 Incéndios de 2017
Montante Global da Linha 10 M€ 40 M€ 100 M€ 5ME 3 ME
_y MPME, ENI, OPS, SGF, EF | _Presas e ENl afetados MPME, ENI MPME, ENI
Beneficiarios Start Up e OIC pelos incéndios de 15 de
outubro de 2017
Montante Maximo de 100.000 € 500.000 € 750.000 € 750.000 € de garantia 750.000€ de garantia
Financiamento
Pr.azo Qlobal de até 8 anos até 10 anos até 4 anos até 2 anos até 1ano
Financiamento
Periodo de Caréncia até 2 anos até 3 anos até 2 anos até 1ano -
Taxa de Gz/argntla Mutua 75% 80% 80% 20% 70%
Maxima
Bonlflcggagac::nfgmlssao Sem bonificacdo Sem bonificacdo até 0,8% Integralmente Bonificada Integralmente Bonificada
Regime Legal de Auxilios Minimis/RGIC Minimis/RGIC Minimis n.a. n.a.
Entidade Gestora da Linha spgm__ BﬁMNE - spam__
Spread Global do Banco até 3,75% até 4,00% até 3,00 % até 2,90% até 2,90%

ComissOes, Encargos e
Custos

Comissdes e taxas
habitualmente praticadas

Até 0,25% flat, com isencdo
das restantes comissoes

Comissdes e taxas
habitualmente praticadas

Até 0,25% flat, com isencdo
das restantes comissoes

Até 0,25% flat, com isencdo
das restantes comissdes
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INSTRUMENTOS FINANCEIROS DE DESENVOLVIMENTO
Linhas de crédito com garantia mutua
Kediao A ONO 2 ADOIO A0 preendeddg 0
Keab 2Cao0 DANAJ
ara M A U A UC ) - .......l (J DIeeud
Montante Global da Linha 115,4 M€ 150 M€ 20 M€ 33 M€ 108 M€
PME do setor secundario e terciario Desempregados, Jovens a procura do primeiro
Beneficiarios MPME, ENI PME da RAM emprego e Trabalhadores Independentes com
baixos rendimentos
Montante Maximo de 20 ME 75 M€ 425M€ 20.000€ 10.000€
Financiamento
Prazo Global de . . Até 6 anos, <= 250.000€; ,
Financiamento ate 20 anos ate 20 anos Até 10 anos, > 250.000€ ate 7 anos
. a , , Até 1ano, <= 250.000 €; ,
Periodo de Caréncia até 4 anos até 5 anos Até 1.5 anos, > 250.000€ até 2 anos
até 60% a 10 anos; até 65% até 70% a 10 anos; até 75%
H e . L o) . L o)
Taxa de G?rgntla Mdutua entre 10 a 15 anos; até 70% entre 10 a 15 anos; até 80% 80% 100% 759%
Maxima entre 15 a 20 anos entre 15 a 20 anos
e - 10 - até 1,30% a 10 anos; até
Bonificagdo da C.om|ssao de | ate 1%, um prazo maximo de 1,50% entre 10 a 15 anos; até Integralmente Bonificada Integralmente Bonificada
Garantia 10 anos
1,70% entre 15 a 20 anos
Regime Legal de Auxilios Minimis/RGIC Minimis/RGIC Minimis/RGIC Minimis
Entidade Gestora da Linha Spgm Spgm
A (o) A [o) - (o)
Spread Global do Banco ate 3,4% até 3,5% ate 3,4 % ate 2,5%
ComissOes, Encargos e Es,trutur? c montag?m: Até 1% flat, com isencdo das | Até 6 anos: isentasPrazos superiores
Custos ate 0,/5% flat. Gestdo e restantes comissoes
Acompanhamento: até 0,50%

a 6 anos: 0,25% flat

Isentas de comissdes e taxas habitualmente praticadas, existindo
bonificacdo total de taxa de juro no primeiro ano. No segundo e

terceiro ano, o spread de 2,50% é subtraido de 0,25%.
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INSTRUMENTOS FINANCEIROS DE DESENVOLVIMENTO

Linhas de crédito com garantia mutua

Adiantamento de Incentivos

Apoio a Revitalizacao

Empresas com Processo
de Internacionalizacao
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Revitalizacao do Comércio

Empresarial A I
Caracteristicas S Ldnlefelfz
: : . Linha Linha o o o
Linha de Adiantamento de Incentivos o - Médio/Longo Prazo » | Revitalizacdo do Setor do Comércio
Especifica Especifica " 5 Plafond .
ao PT 2020 : o : Estruturada de Albufeira
Curto Prazo’ ‘Médio Prazo
Montante Global da Linha 500 M€ 30 ME 20 ME 500 M€ 3,5 M€
PME, ENI e Entidades Sem Fins PME’s com exportacdes ou
Beneficiarios Lucrativos (ESFL) com PT2020 MPME processo de internacionalizagdo MPME, ENI
aprovado para o mercado angolano
Montante Maximo de 1,5 ME 750.000€ 1,5 ME 150.000€
Financiamento
Até reembolso; ou Até 3 anos apdés o
Prazo Global de . . . . . .
Financiamento pagamento do adiantamento; ouAté até 1ano até 4 anos até 2 anos até 10 anos
31 de dezembro de 2023
Periodo de Caréncia n.a. n.a. até 0,5 anos até 1ano n.a. até 3 anos
ESFL: até 80% de 85% do
Taxa de Garantia Mutua adiantamento aprovado; Outros: PR L ono L 9n0
Maxima Até 80% de 90% do adiantamento ate 75% ate 80% ate 70%
aprovado
Bonificacdo da Cpmlssao Sem bonificacdo Integralmente Bonificada Sem bonificacdo Integralmente Bonificada
de Garantia
Regime Legal de Auxilios Minimis Minimis Minimis Minimis
Entidade Gestora da Linha spgm_ B!«:V:MNE
Spread Global do Banco n.a. até 4,45% até 3,75 % até 3,25%
s Deducao de 1,75% no spread a aplicar.
o o Isentas de comissdes e taxas . . o
Comissdes, Encargos e Isentas de comissdes e taxas . . Até 6 anos: isenta de comissodes e
n.a. habitualmente praticadas

Custos

habitualmente praticadas

taxas habitualmente praticadas.Prazos
superiores a 6 anos: 0,25% flat
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INSTRUMENTOS FINANCEIROS DE DESENVOLVIMENTO

Linhas de crédito com garantia mutua

i R a E Afe-
Social Investe ecuperacao de Empresas Afe
tadas por Incéendios

Caracteristicas Linha de Apoio ao Setor Empresarial e

EIXO I Recuperacdo de Empresas Afetadas por
Incéndios
Montante Global da Linha 12.5 ME MOME
Instituicdes particulares de solidariedade social; Mutualidades; Misericérdias; Cooperativas; Asso-
o ciacdes de desenvolvimento local; Outras entidades da economia social sem fins lucrativos que
Beneficiarios L A . . L MPME, ENI
pertencam e desenvolvam atividade no ambito da economia social e que cumpram os requisitos de
acesso a presente linha.
Montante Maximo de 100.000 € 75.000 € 750.000 €
Financiamento
Prazo Global de . . Projetos de deslocalizagao: até 10 anos
. . até 7 anos até 5 anos .
Financiamento Restantes: até 6 anos
Periodo de Caréncia até 2 anos até 1ano até 3 anos
Taxa de Garantia Mutua até 80% até 75% até 75%
Maxima
Bonificacao da Comissao e e
. Integralmente Bonificada Integralmente Bonificada
de Garantia
Regime Legal de Auxilios Minimis Minimis
Entidade Gestora da Linha spgm__ BEV:SMNE
Spread Global do Banco até 3,75% até 3,85% até 3,25 %
~ L ~ . s . Bonificaca 2 75%.1
Comissdes, Encargos e até 3° ano: deducao de 2% no spread a aplicar.lsentas de comissdes e taxas habitualmente oni |cagfao~do spread ate . S.lsentas
. de comissdes e taxas habitualmente
Custos praticadas .
praticadas
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INSTRUMENTOS FINANCEIROS DE DESENVOLVIMENTO

Parceiros IFD
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INSTRUMENTOS FINANCEIROS DE DESENVOLVIMENTO

Linha de Financiamento a Business Angels

Este produto destina-se a PO Financiadores Periodo de Aplicacao

projetos e empresas com COMPETE, POR Lisboa, POR ate 31/12/2019

elevadas perspetivas de ﬁg;’r‘;e ‘i P(|°PR3§‘)5°'95 (IP 3.1 Sotacs

. . orte (IP.3. otacdo

cresc.lment.o e rgntabllldade, € 20.039.932 (1* fase) +

por V|.a de flnanftlamento Foco de Investimento €18.540.068 (2° fase)

a Entidades Veiculo de Seed, Startup (IP 3.1) e Second

Business Angels (BA). Round Financing (IP 3.3) Comparticipacdo FEEI
até 65%

Serdo intensificadas as Local de Aplicacao

formas de promocao de Portugal Continental Financiamento por EV

redes de BA visando (doragoes por regido) ate €750,000

o reforco dos capitais
proprios das PME em
fase de arranque e do
Empreendedorismo.

Intermediarios Financeiros Alavancagem prevista
Entidades veiculo de Business = 2,2 vezes
Angels
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INSTRUMENTOS FINANCEIROS DE DESENVOLVIMENTO

Parceiros IFD
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INSTRUMENTOS FINANCEIROS DE DESENVOLVIMENTO

Linha de Financiamento a Fundos
de Capital de Risco

Este produto destina-se a PO Financiadores Periodo de aplicacao
projetos e empresas com COMPETE (IP 3.1) POR Norte, até 31/12/2019
elevadas perspetivas de Centro, Lisboa, Alentejo e Algarve

. - (IP 3.3) Dotacao
crescimento e rentabilidade, € 105.200.000

or via de financiamento a .
P Foco de Investimento

Fundos de Capital de Risco. Seed, Startup (IP 3.1) e Second Comparticipacao FEEI

Serao intensificadas as Rounds (IP 3.3) até 50%

formas de intervencao em

Venture Capital (seed e Local de Aplicacao Financiamento por FCR
start-up capital e second Portugal Continental até € 10.000.000

round financing) visando (dotagoes por regiao)

o reforco dos capitais e . Alavancagem prevista
dpri = 3 vezes
préprios das PME e do Intermediarios Financeiros vez

, Sociedades de Capital de Risco
Empreendedorismo. (habilitadas a gerir FCR)
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INSTRUMENTOS FINANCEIROS DE DESENVOLVIMENTO

Parceiros IFD
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INSTRUMENTOS FINANCEIROS DE DESENVOLVIMENTO

Fundo de Coinvestimento 200M

Este produto destina-se a atrair Coinvestimento 200M Investidores Privados
SCR internacionais para investir Até 100% do compromisso National or international
em start-ups portuguesas e a privado total, com um minimo Investidores de Capital

de € 500 000 e maximo de de Risco Nacionais ou

atrair e start-ups empreendedores

: . : € 5000 000 Internacionais e outras
internacionais para Portugal. . , . :

oS Compromisso financeiro entidades ou pessoas
Pretende aumentar a atividade de direto em start-ups, com legalmente habilitadas a
Capital de Risco em Portugal através coinvestimento e partilha de investir em empresas em
da mobilizacdo de investidores risco Portugal.
experientes que, para além do _ o
investimento financeiro, também Setores Preferenciais Dotacao Inicial

Ciéncias da Vida, Biotecnologia, € 100.000.000
Digital e Tl, Turismo, e Industria

4.0 (robética, nanotech, lolT,...) Comparticipacao FEDER
até 50%

aportam as empresas competéncias
técnicas, comerciais e de mercado,
promovendo o desenvolvimento de

melhores estratégias para incentivar PO Financiadores

a inovagao, o crescimento e a POR Alentejo, Algarve, Centro,  Alavancagem Prevista
internacionalizacado. Lisboa e Norte = 2.2 vezes
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INSTRUMENTOS FINANCEIROS DE DESENVOLVIMENTO

Fundo de Coinvestimento 200M
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INSTRUMENTOS FINANCEIROS DE DESENVOLVIMENTO

Atividade de on-lending

On-lending

Linha de Financiamento Capitalizar Mid Caps

Contratualizacao, no inicio de 2018,
de uma linha de crédito junto do BEI,
no montante de € 250.000.000, com
uma primeira tranche de

€ 100.000.000, para apoio a PME

e Mid Caps portuguesas

Publicacao do aviso de abertura de
periodo de manifestacdao de interesse
por Instituicdes de Crédito em marco
de 2018

Procura total de € 460.000.000 com
origem em 6 Bancos, em fase de
negociacao

Lancamento das primeiras operacdes
de on-lending em 2018

Apoio a PME, mas igualmente a empresas de média
dimensao (Mid Caps) com até 3000 trabalhadores, com uma
componente de apoio a internacionalizacao

Visa oferecer as PME e Mid Caps portuguesas financiamento
de longo prazo (maturidades até 12 anos) com menor custo,
mediante a transferéncia para as empresas de condicdes de
funding mais competitivas obtidas pela IFD

Operacdes que privilegiam o financiamento do investimento
relativamente ao fundo de maneio, e que visam financiar
projetos que pro movam a modernizacao, a inovagao ou a
internacionalizacao

Montante disponibilizado a economia de € 500 milhdes
(€250 milhdes via balanco IFD + € 250 milhdes via Bancos)

Regime de auxilios de estado: Regime de minimis ou RGIC
(avaliacao casuistica)
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Europe’s gateway to investment support

Fortalecer o ambiente de investimento
e melhorar a qualidade dos projetos de

investimento na Uniao Europeia

O1. 0. 03.

Ponto Falhas Cooperacao

de Acesso de Mercado

Servicos de aconselhamento Instrumento para colmatar Plataforma para alavancar e

e assisténcia técnica nas mais falhas de mercado no acesso disseminar o conhecimento do

variadas &reas a aconselhamento Grupo BEI e dos seus parceiros
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Europe’s gateway to investment support

Rede

Presenca local do Grupo BEI

Interesse Local

« Disseminacao de informacao .
para potenciar interesse local Mandatos atuais do BEl

. Rede de parceiros de Rede de parceiros IFD

Mandato da IFD — colmatar
falhas de mercado

proximidade

EIAH / IFD

Cooperacao

« Memorandos de
Entendimento com NPI de
varios paises

Novas atividades

« IFD como prestador de

Cooperacado bilateral e servicos local

multilateral

Cooperacao ao nivel de
projetos individuais




¥ IFD

Instituicdo Financeira
de Desenvolvimento

Obrigado!

www.ifd.pt
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Fundo de Divida e Garantias Fundo de Capital e Quase Capital

PORTUGAL

2020

UNIAO EUROPEIA

Fundo Europeu
de Desenvolvimento Regional

capitalizar



